AKADEMIA
KOMERCJALIZACII®

24, 25, 31.07.2018 R. * CENTRUM KREATYWNOSCI
TARGOWA, WARSZAWA




I INVESTIN

Program 3-dniowej Akademii:

Dzien 1: Zarzadzanie innowacyjnymi projektami

z wykorzystaniem ,,zwinnych” metod zarzadzania

data: 24.07.2018 . trener: Tomasz Lesniowski

A 4

Dzien 2: Prezentowanie pomystow przed inwestorem i relacje inwestorskie

data: 25.07.2018r. trener: Dagmara Strzebicka

A 4

Dzien 3: Aspekty podatkowe procesu komercjalizacji technologii i innowacji

data: 31.07.2018 . trener: tukasz Czernicki

Odbiorcy

Akademia Komercjalizacji® to program dedykowany nastepujgcym grupom o0sob,
odpowiadajgcym za generowanie i/lub wdrazanie innowacji technologicznych: witasciciele,
kadra kierownicza, menedzerowie, specjalisci, pomystodawcy.

Obszar \‘ '/ Obszar CSR

Finansow i Komunikacji

i Kontrolingu Obszar
Obszar Innowacji, Obszar IT Marketingu,
Badan i Rozwoju i Bezpieczenstwa Sprzedazy

i Rozwaoju Biznesu

Globalne firmy Spotki .
iduze Uczelnie oraz transferu Start-upy V';jfr;iu;zr:z r::;m:?e
przedseblor— jednostki B+R technologii technologiczne inkubat §i
i spotki celowe in v rmy

Metodologia

Zajecia prowadzone sg w grupach liczgcych minimalnie 6 a maksymalnie 20 oséb
i ukierunkowane sg na budowanie relacji biznesowych. Wszystkie tresci przekazywane sg
w oparciu o przyktady konkretnych projektow zaczerpnietych z doswiadczenia treneréw i Grupy
INVESTIN.

INVESTIN sp. z 0.0. ul. Radna 12 tel. +48 604 526 507 NIP: 525-22-45-152 Kapital zaktadowy: 176.000 zt (w calosci optacony)
00-341 Warszawa e-mail: biuro@investin.pl REGON: 015229366 KRS: 0000128933. XII'Wydziat Gospodarczy KRS w Warszawie



I INVESTIN

DZIEN 1: ZARZADZANIE INNOWACYJNYMI PROJEKTAMI
Z WYKORZYSTANIEM ,,ZWINNYCH” METOD ZARZADZANIA "'

Cele ogodlne:

v’ Zdobycie wiedzy, narzedzi i praktycznych umiejetnosci niezbednych do
zarzgdzania innowacyjnymi projektami.

v’ Zdobycie nowych kompetencji w efektywnym wykorzystaniu metodologii
,<ZWinnego” zarzadzania projektami.

v' Poznanie gtéwnych czynnikéw wplywajgcych na sukces innowacyjnego
projektu.

Korzysci dla uczestnikow:
v' Pogtebienie wiedzy i opanowanie nowych umiejetnosci dotyczgcych zarzgdzania
innowacyjnymi projektami.

v' Poznanie réznic miedzy metodg kaskadowg a Agile w zarzadzaniu projektami.

Termin I 24.07.2018 r., 10:00-17:00

Miejsce Warszawa, Centrum Kreatywnosci Targowa, ul. Targowa 56
Zakres 1. Koncepcja ,zwinnego” zarzadzania
tematyczny a) Czym jest ,zwinne” zarzadzanie i na jaka potrzebe odpowiada —

wprowadzenie
b) Przyktady projektéw korzystajgcych z koncepcji ,zwinnego
zarzadzania
2. Obszary w zarzadzaniu projektami B+R
a) Czynniki decydujgce o sukcesie projektu B+R
b) Etapy powstawania projektu innowacyjnego
c) Pomyst, Finanse, Realizacja, Komercjalizacja
3. Agile w zarzgdzaniu projektami badawczymi/innowacyjnymi
a) Metodyka Agile — wprowadzenie
b) Roznice pomiedzy metodg kaskadowg a Agile
c) Plusy i minusy w zastosowaniu metodyki Agile w zarzgdzaniu

projektami badawczymi

Certyfikat Po ukonczeniu warsztatébw uczestnicy otrzymujg certyfikat, potwierdzajgcy
zdobyte kompetencje.

© 2018 INVESTIN Sp. z 0.0. Wszystkie prawa zastrzezone. 2
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DZIEN 2: PREZENTOWANIE POMYSLOW PRZED
INWESTOREM | RELACJE INWESTORSKIE "'

Cele ogolne:

v' Zrozumienie czym jest proces szukania inwestora oraz jakie sg jego kluczowe
aspekty.

v’ Zdobycie wiedzy na temat tego, jakie dane przygotowaé na spotkanie
z inwestorem.

v" Poznanie gtéwnych czynnikéw skutecznej prezentacji projektu.

Korzysci dla uczestnikow:

v' Zdobycie wiedzy na temat tego jak zbudowa¢ prezentacje dla inwestora.

v" Poznanie czynnikéw decydujgcych o gotowosci do wspdtpracy z inwestorem.

Termin 25.07.2018 r., 10:00-17:00

Miejsce Warszawa, Centrum Kreatywno$ci Targowa, ul. Targowa 56

Zakres 1. Czym jest szukanie inwestora?

tematyczny Jak pokazaé siebie i swojg koncepcje od wilasciwej strony, zeby

”

inwestorzy, analitycy, komitety inwestycyjne i inni trzymajgcy kase
chcieli z nami dalej rozmawiac.

2. Czynniki wptywajgce na gotowos$¢ do wspotpracy z inwestorem.
Dojrzato$¢ vs niedojrzatoS¢, pokora vs pycha, odpowiedzialno$¢ vs
niefrasobliwosc¢, rzetelnosc vs pustostowie.

3. Jak inwestorzy patrzg na projekty i ich autoréw
Co jest wazne dla inwestorow i czego szukajg. Jak najlepiej pokazac
siebie i swoj projekt.

4. Jak przygotowac sie do spotkania z inwestorem.
Jakie dane przygotowa¢ i jak je przedstawi¢. Jak zbudowac
prezentacje. Jak przygotowac sie na wspotprace z inwestorem.

Certyfikat Po ukonczeniu warsztatébw uczestnicy otrzymujg certyfikat, potwierdzajacy
zdobyte kompetencje.

© 2018 INVESTIN Sp. z 0.0. Wszystkie prawa zastrzezone. 3
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DZIEN 3: ASPEKTY PODATKOWE PROCESU "’
KOMERCJALIZACJI TECHNOLOGII 1 INNOWACJI

Cele ogodlne:

v' Zdobycie wiedzy na temat podatkowych aspektéw procesu komercjalizaciji.

v' Zdobycie umiejetnosci identyfikowania warto$ci niematerialnych i prawnych
w prawie podatkowym.

v' Przekazanie praktycznych wskazowek dotyczacych rozliczania ulgi na

prowadzenie prac B+R.

Korzysci dla uczestnikow:

v' Zdobycie wiedzy na temat istotnych kwestii podatkowych w ramach procesu
komercjalizacji.

v' Pozyskanie orientacji na temat podatku u Zzrédta od transakcji zwigzanych
z transferem technologii i cen transferowych w odniesieniu do ddébr

niematerialnych.

Termin 31.07.2018 r., 10:00-17:00
Miejsce Warszawa, Centrum Kreatywnosci Targowa, ul. Targowa 56
Zakres 1. Wartosci niematerialne i prawne w prawie podatkowym — 1h
tematyczny § 5 Rozliczanie ulgi na prowadzenie prac badawczo-rozwojowych — 4h
3. Komercjalizowana wiasnos¢ intelektualna: wnoszenie aportem — 0,5h
4. Podatek u zrodta od transakcji zwigzanych z transferem technologii — 1h
5. Ceny transferowe w odniesieniu do débr niematerialnych — 0,5h
Certyfikat Po ukonczeniu warsztatdbw uczestnicy otrzymujg certyfikat, potwierdzajgcy
zdobyte kompetencje.

© 2018 INVESTIN Sp. z 0.0. Wszystkie prawa zastrzezone. 4
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Trenerzy

Tomasz Lesniowski — Zarzgdzanie innowacyjnymi projektami

Specjalizuje sie w prowadzeniu szkolen z zakresu zarzadzania
projektami, zarzgdzania zespotem oraz tworzeniu projektéw wg
metodyki PCM (Project Cycle Management). Od 2009 r. jest
Licencjonowanym Trenerem Zarzgdzania Projektami IPMA Polska.
Posiada Certyfikat zarzgdzania projektami IPMA lev. D i C oraz
Certyfikat Prince2Foundation (P2F).

Cztonek stowarzyszenia IPMA Polska oraz asesor Nagrody Polish
Project Excelence Award. Otrzymat tytut Atlasa Project Management za
szerzenie wiedzy i idei o zarzgdzaniu projektami w Polsce. Jako cztonek
zarzagdu IPMA Polska, jest odpowiedzialny za obszary zwigzane
z projektami UE, dziatalnoscig gospodarczg, edukacjg, treningami,
licencjami trenerskimi oraz certyfikacjg. Ponadto jest cztonkiem zarzadu,
Dyrektorem ds. Rozwoju oraz konsultantem i trenerem w firmie
szkoleniowo-doradczej zajmujgcej silng pozycje na rynku ogolnopolskim
w dziedzinie innowacyjnych rozwigzan w obszarze zarzgdzania
projektami. Doswiadczenie zawodowe zdobyt budujgc polityke
sprzedazowg, strategie = marketingowg oraz system  kontroli
przedsiebiorstwa dziatajgcego w branzy przemystowej. Jako Dyrektor
Centrum Szkoleniowego byt odpowiedzialny za wspéttworzenie
i realizacje strategii firmy informatyczno-szkoleniowej, zarzgdzanie
operacyjne i koordynacje prac podlegtych zespotow projektowych oraz
za zarzadzanie portfelem projektow. Posiada wieloletnie do$wiadczenie
w zakresie pozyskiwania funduszy na wsparcie i rozwoj przedsiebiorstw,
w tym funduszy z Unii Europejskiej. Tworzyt projekty odpowiadajgce
zdiagnozowanym wspdlnie z klientem potrzebom. Zarzgdzat portfelem
projektéw dofinansowanych z UE. Kierowat projektem wyréznionym
nagrodg Polish Project Excellence Award 2011.

Magister prawa na Uniwersytecie Marii Curie Sktodowskiej. Studiowat
réwniez Europeistyke (Filia Uniwersytetu Marii Curie Sktodowskiej
Rzeszéw, IUT Saint-Denis Universite Paris Nord w Paryzu). Od 14 lat

prowadzi szkolenia biznesowe.

© 2018 INVESTIN Sp. z 0.0. Wszystkie prawa zastrzezone. 5
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Dagmara Strzebicka — Prezentowanie pomystow przed
inwestorem i relacje inwestorskie

Menedzer inwestycyjny EdTech Hub Ventures. Odpowiada za
pozyskiwanie i selekcje projektéw, nadzoruje proces inwestycyjny
i wspotpracuje ze spoétkami portfelowymi. Od lat wspétpracuje jako
doradca i trener z tworcami nowych projektéw biznesowych. Specjalizuje
sie w modelach biznesowych, ocenie potencjatu rynkowego, marketingu
strategicznym i pozyskiwaniu kapitatu. Posiada ponad dziesiecioletnie
doswiadczenie w inwestycjach typu seed. Wspotpracowata z Lewiatan
Business Angels przy Konfederacji Lewiatan, funduszami seed
i inkubatorami przedsiebiorczosci (Science2Business, KlGmed, CITT,
Nickel Incubator, Trio Fund) oraz inwestorami indywidualnymi. W latach
2015-2016 brata udziat w rozwijaniu sieci inwestorek indywidualnych
Black Swan Fund, gdzie odpowiadata za pozyskiwanie i coaching
projektéw, przygotowanie do sesji pitchingowych i procesowanie
transakcji. Jako trenerka i mentorka w programach akceleracyjnych
i konkursach startupowych pomaga leiej zrozumie¢ mechanizmy
biznesowe, przemysle¢ model i zweryfikowaé szanse powodzenia
projektu. Wspiera takze projekty w zaplanowaniu budzetu i poszukiwaniu

odpowiedniego zrodta finansowania zewnetrznego.

____________________________________________________________________________________________

tukasz Czernicki — Podatkowe aspektu procesu komercjalizacji

Posiada kilkunastoletnie doswiadczenie w doradztwie i konsultingu
z zakresu praw wilasnosci intelektualnej (IPR) zwigzanych z ich
ochrong, opodatkowaniem i wyceng. Brat udziat w licznych projektach
zwigzanych zarzadzaniem prawami IPR, w tym optymalizacji proceséw i

struktur organizacyjnych. Jako rzecznik patentowy byt takze

wytgcznych w Europejskim Urzedzie Patentowym, UP RP, OHIM, WIPO
i BOIP. Jego dos$wiadczenie zawodowe obejmuje takze praktyczng
realizacje projektow zwigzanych z podatkowg ulgg na prowadzenie prac
badawczo-rozwojowych i inne projekty podatkowe. W ramach
doswiadczenia trenerskiego przeprowadzit ponad 60 h szkolen

i warsztatow.

zaangazowany w identyfikacje, kreowanie iuzyskiwanie praw E

____________________________________________________________________________________________
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tukasz Czernicki jest absolwentem Politechniki Wroctawskiej oraz
Queen Mary University w Londynie (M.Sc. w zakresie zarzgdzania
prawami wtasnosci intelektualnej). Studiowat réwniez na Vrije
Universiteit w Amsterdamie i w Instytucie Maxa-Plancka w Monachium.
Jego doswiadczenie zawodowe obejmuje rézne aspekty IPR, poczgwszy
od  Kkilkuletniej pracy w dziale doradztwa  podatkowego
w ArthurAndersen, poprzez Philips Intellectual Property Standards
w Eindhoven, kancelarie prawne i rzecznikowskie, do projektow

business consulting prowadzonych przez firmy ,wielkiej czworki”.

Koszt uczestnictwa

Istnieje mozliwos¢ zgtoszenia sie na 1, 2 lub 3 dni szkolenia.

~

~

~

Istnieje  mozliwo$¢ uzyskania rabatu przy uczestnictwie kilku oséb z tego samego

podmiotu/instytucji.

Cena obejmuje: uczestnictwo w zajeciach, materiaty szkoleniowe, przerwy kawowe, lunch,

certyfikat.

© 2018 INVESTIN Sp. z 0.0. Wszystkie prawa zastrzezone. 7
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Zgtos sie!
O uczestnictwie w warsztatach decyduje kolejnos¢ zgtoszen.
Osoby zainteresowane udziatem prosimy o niezwtoczne przestanie formularza zgtoszeniowego

na adres k.michalska@investin.pl. Ostateczny termin przyjmowania zgtoszen to 18 lipca
2018 r.

Zapraszamy do kontaktu:

Katarzyna Michalska

Menedzer ds. Komunikacji i Rozwoju Zasobow Ludzkich
k.michalska@investin.pl

+48 606 245 499

© 2018 INVESTIN Sp. z 0.0. Wszystkie prawa zastrzezone. 8
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